POMYSLOW NA PIERWSZE
ODCINKI TWEGO PODCASTU

CHECKLISTA

Dlaczego i dla kogo powstat ten podcast

Opowiedz skqd u Ciebie pomyst na podcast i kto na nim najbardziej
skorzysta. Mozesz wplesc swojqg historie poczgtkdw w obecne;j
branzy, tego co Cie do niej zainspirowato.

3/5/7 powodow/putapek przez ktore...

Wymien najwiekszy problem Klienta, z ktérym wcigz nie moze sobie
poradzié, np. przez ktére nie chudniesz, nie zarabiasz wiecej niz

10 000 zt miesiecznie w swoim biznesie, nie masz wciqz swojej
wymarzonej pracy itd. i opisz je ze swego doswiadczenia.

Jak w koncu skonczy¢ / zaczqg¢ z...

Tu wstaw najczesciej pojawiajgce sie wyzwanie Twego Klienta

i powiedz, jak moze sie z tym zmierzy¢ wymieniajgc np. 3 sposoby.
np. Jak w konicu przestac podjadaé miedzy positkami, Jak w koncu
zaczqd zarabiaé na swojej pasji.

3/5/7 NAJwazniejszych powoddw, dla ktérych warto...

Tu dokoricz czyms, co jest priorytetem w Twojej branzy, np. zrobic
badania hormondw, ubezpieczy¢ mieszkanie, zadbac o pozywne
sniadanie.

5 rzeczy, ktore musisz wiedzie¢, zanim odwiedzisz...

i tu wstaw swojq specjalizacje, wymieniajqgc rzeczy, ktére warto
sprawdzi¢/zweryfikowad przed wyborem do wspdtpracy takiej
osoby jak Ty. Oferujesz produkty? Opowiedz, na co warto
zwroci¢ uwage przed zakupem.

Masz XYZ? Uwazaj na/Pamietaj o tym, by...

Tu omdw jakqs ciekawostke. Zaskakujqcy fakt dotyczgcy Twego
Klienta i jego sytuacji. Np. Masz insulinoopornos¢? Pamietaj o tym
suplemencie | Masz ADHD, uwazaj na te produkty!

Czym jest...

Twoja branza ma jakies nietypowe stownictwo? Wykorzystaj to do
wprowadzenie Klienta w swéj swiat i wyjasnienia mu “tajemnych”
stéw. Np. Aromaterapia - czym jest i w czym pomaga.
Optometrysta - kto to taki i kiedy warto do niego péjs¢?

Chcesz uruchomi¢ skuteczny podcast? Napisz: == "o
kontakt@marketing-interakcyjny.g “ —




